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Attaché Commercial BtoB clientèle CHR (secteur 34
est) F/H
Description

Votre sens du commerce est aussi affûté qu’un bon couteau de chef ?

Pour vous, vendre c’est avant tout comprendre et accompagner ?

Vous savez transformer une poignée de main en contrat signé ?

Si votre talent commercial brille autant qu’une cuisine parfaitement nettoyée et
équipée, le tout avec un budget optimisé … alors, on a une table pour vous !

Rejoignez notre équipe en tant qu’Attaché(e) Commercial(e) BtoB et devenezl’allié incontournable des professionnels CHR sur le secteur 34 est(Montpellier et communes à l’est jusqu’au Gard). Un secteur historique pournotre entreprise et qui nous tient tout particulièrement à cœur !Parmi vos missions principales : Rattaché(e) au Manager des ventes et à la Direction commerciale, votre objectif àce poste : positionner IGUAL en leader sur votre secteur !1) Développer et animer votre secteur commercialAtteindre (et même dépasser!) les objectifs individuels et collectifs, enappliquant notre stratégie commerciale ambitieuseProspecter activement sur le terrain et par téléphone pour conquérir denouveaux clientsDévelopper et entretenir les réseaux professionnels en identifiant lesinterlocuteurs décisionnairesFidéliser vos clients en construisant des relations solides et durables, et enassurant un suivi de qualité2) Promouvoir nos produits, solutions et services Participer aux salons professionnels et être notre ambassadeurEffectuer les présentations et démonstration de nos produits, matériels etservices associés (maintenance, financements, etc.) auprès de vos clientsPromouvoir activement nos innovations et lancements de nouveaux produitsVous tenir informé(e) de l’actualité et évolution du secteur de l’hygiène(veille, participer aux formations fournisseurs, etc.) 3) Collaborer en interne Tenir une CRM à jour pour assurer une communication fluide avec lesautres services (SAV, Service Client, Approvisionnement, etc.)Travailler en étroite collaboration avec le service Appels d’Offres pour lemontage des dossiers AOParticiper aux réunions commerciales afin de partager les bonnes pratiqueset contribuer à la réussite collective
Qualifications

Vous êtes idéalement titulaire d’un diplôme Bac+2, avec une spécialisation
commerciale ou technique.

Vous justifiez d’une solide expérience en tant que commercial(e) BtoB, et vous
maitrisez parfaitement les techniques de vente ainsi que la gestion et le
développement d’un portefeuille clients.

Une expérience significative auprès de la clientèle CHR est préférable (et
vous savez vous adapter aux contraintes liées à leur métier).

Vous avez du réseau et vous savez l’exploiter en participant aux différents
événements. 

Une expérience en hygiène est un atout. 

Organisé(e) et autonome, vous savez gérer efficacement votre temps et vos
priorités. 

Rémunération : package entre 35 et 45k€ bruts annuels (fixe + variable) selon
profil, expérience métier/secteur, performance commerciale sur objectifs,
challenges commerciaux.
Autres avantages : voiture de service, télépéage, ordinateur portable, téléphone
portable, forfait repas

Poste à pourvoir en CDI.

Dans le cadre de notre politique Diversité, tous nos postes sont ouverts auxpersonnes en situation de handicap.En accord avec nos valeurs, nous nous engageons également à favoriser dansnotre processus de recrutement l’égalité professionnelle H/F et la mixité. 

Organisme employeur
Igual

Type de poste
Temps plein

Secteur
COMMERCE DE GROS
(COMMERCE
INTERENTREPRISES) DE
VAISSELLE, VERRERIE ET
PRODUITS D’ENTRETIEN

Lieu du poste
34337, VILLENEUVE LES
MAGUELONE, VILLENEUVE LES
MAGUELONE, France

Salaire de base
35000 € - Salaire de base
45000 €

Date de publication
28 octobre 2025 à 14:04

Valide jusqu’au
27.11.2025
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