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Broker en Immobilier d’Entreprise F/H
Description

Au sein de notre département Activité dédié a la commercialisation de bureaux sur
le secteur de la région PACA, vous aurez pour principales missions :

» Conseiller et accompagner vos clients dans leurs projets immobiliers
(recherche d’implantations, transfert d’établissements...) pour la location et
I'acquisition de locaux,

¢ Mener les négociations et accompagner vos clients jusqu’a la conclusion du
bail ou de la promesse de vente,

¢ Animer, développer un portefeduille clients (grandes entreprises et PME) et
le fidéliser,

» Développer votre portefeuille d’offres de biens immobiliers et négocier
I’'obtention de mandats aupres de propriétaires (institutionnels, banque,
assurance, fonciére, propriétaires privés, ...),

¢ Conseiller vos clients propriétaires ou investisseurs institutionnels pour la
commercialisation de leurs biens (valorisation, actions commerciales et
marketing),

 Constituer et suivre vos dossiers commerciaux.

Vous étes force de proposition pour trouver des solutions innovantes a vos clients,
en travaillant en

étroite collaboration avec les autres entités du groupe (aménagement d’espaces,
expertise, gestion

Organisme employeur
PAGE PERSONNEL

Type de poste
Temps plein

Secteur

ACCUEIL ou
ACCOMPAGNEMENT SANS
HEBERGEMENT D’ADULTES
HANDICAPES ou DE
PERSONNES AGEES

Lieu du poste
13001, AIX EN PROVENCE, AIX
EN PROVENCE, France

Salaire de base
35000 € - Salaire de base
40000 €

Date de publication
12 octobre 2025 a 11:06

Valide jusqu’au

locative, investissement, corporate ...). 11.11.2025
Package salarial attractif.

Qualifications

De formation supérieure Bac+4 minimum, spécialisée en business développent ou

immobilier d’entreprise, vous justifiez d’'une expérience de la vente de services aux

entreprises (BtoB, type grands comptes utilisateurs).

La connaissance du secteur géographique des Bolches du rhone.

Passionné par le terrain, vous possédez un réel talent dans le développement

commercial et la négociation et savez travailler en équipe tout en conservant une

certaine autonomie dans la réalisation de vos missions.
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