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Business Developer F/H
Description

Votre mission : faire décoller Seenaps

Seenaps est la solution SaaS pensée pour accompagner les entreprises en
réseaux (franchises, groupements, coopératives, enseignes multi-sites…) dans leur
transformation digitale.
Après une première phase de déploiement réussie, 2026 est l’année de
l’accélération : plus de visibilité, plus de clients, plus de croissance.
Et c’est là que vous entrez en jeu !

En binôme avec le Directeur du Développement et en lien étroit avec l’équipe
marketing, communication et produit, vous pilotez la stratégie commerciale
Seenaps : conquête, fidélisation et développement du portefeuille clients.

Vos missions au quotidien :1. Développement commercialIdentifier, prospecter et signer de nouveaux clients sur la cible entreprisesen réseaux (franchises, groupements, enseignes, etc.)Participer aux phases d’avant-vente, de démonstration et de closingReprésenter Seenaps sur les salons et événements professionnelsContribuer à la génération et au traitement des leads avec l’équipemarketing2. Développement client & foisonnementFaire grandir les comptes existants : ventes additionnelles, cross-selling,renouvellementsAnimer la communauté de clients Seenaps et cultiver la satisfactionIdentifier de nouvelles opportunités business (nouveaux modules Seenaps,autres solutions du groupe 6TM, etc.)3. Vision marché & produitRemonter les besoins clients et participer à la roadmap produit avecl’équipe SeenapsSuivre les tendances du marché, la concurrence et les attentes du secteurGarantir un positionnement « customer centric » fort et différenciant
Qualifications

Pourquoi ce poste est fait pour vous ? :

Vous aimez chasser, convaincre et conclure.
Vous avez une vraie culture de la relation client et du business durable.
Vous savez parler à des dirigeants de réseaux, comprendre leurs enjeux et
traduire leurs besoins en solutions concrètes.
Vous aimez travailler en équipe, dans un environnement agile où marketing,
commerce et produit avancent ensemble.

Profil recherché :

Vous avez une expérience commerciale confirmée (B2B SaaS, digital, ou
auprès de réseaux) et/ou une expérience d’animateur de réseaux
Vous savez structurer un cycle de vente complet (prospection,
qualification, démonstration, négociation, closing).
Vous êtes curieux(se), orienté(e) résultats, et doté(e) d’une vraie
aisance relationnelle.
Vous aimez les défis de développement et les environnements en pleine
expansion.

Poste basé à Vern-sur-Seiche (35) | Télétravail possible jusqu’à 2 jours/semaine
Déplacements ponctuels en France (clients, salons, événements)

Package : Variable sur objectifs, véhicule de fonction, prime intéressement, PEE,
RTT, Carte titres restaurants Swile, pc, téléphone

Organisme employeur
Seenaps

Type de poste
Temps plein

Secteur
CONSEIL EN SYSTÈMES ET
LOGICIELS INFORMATIQUES

Lieu du poste
35238, RENNES, RENNES, France

Salaire de base
40000 € - Salaire de base
45000 €

Date de publication
2 décembre 2025 à 12:03

Valide jusqu’au
01.01.2026
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