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Commercial F/H
Description

Faire grandir un réseau professionnel et consolider des relations de confiance, c’est
le coeur de cette mission. Le poste de Commercial F/H chez Néoform Industries
s’inscrit dans une démarche de développement durable du portefeuille clients sur la
région Auvergne-Rhoéne-Alpes.

Rattaché au Directeur Commercial, vous intervenez auprés d’'un réseau de
distributeurs spécialisés dans le sanitaire et le chauffage. Votre quotidien associe
terrain, conseil technique et suivi de la performance commerciale.

Vous travaillez en lien étroit avec les services internes de I'entreprise et les
partenaires du Groupe pour assurer la qualité du service et la satisfaction client.

Vos principales missions s’articulent autour des responsabilités suivantes :

- Développer et fidéliser un portefeuille de distributeurs professionnels sur 14
départements

- Promouvoir la gamme d'éviers et meubles de cuisines et salles de bains
(Moderna, Néova)

Organisme employeur
NEOFORM INDUSTRIES

Type de poste
Temps plein

Secteur
FABRICATION DE MEUBLES DE
CUISINE

Lieu du poste
69381, LYON 01, LYON, France

Salaire de base
35000 € - Salaire de base
50000 €

Date de publication
29 octobre 2025 a 18:05

Valide jusqu’au

- ldentifier de nouvelles opportunités commerciales auprés des prescripteurs et 28.11.2025
acteurs du batiment (installateurs, bailleurs sociaux, bureaux d’étude et
économistes de la construction)

- Présenter et adapter les solutions techniques selon les besoins identifiés

- Mettre en oeuvre les actions liées aux campagnes promotionnelles

- Collaborer avec I'assistant(e) commercial(e) et le service ADV pour le suivi des
commandes

- Participer activement aux salons et événements professionnels du secteur

- Contribuer aux réunions commerciales en partageant les informations du terrain
Le poste implique des déplacements fréquents sur votre secteur et ponctuellement
au siege du Groupe.

Qualifications

Vous savez instaurer une relation solide avec vos interlocuteurs et adapter votre
discours selon leurs besoins. Votre sens du contact et votre rigueur commerciale
font la différence sur le terrain.

De formation commerciale ou technico-commerciale (Bac +2 a Bac +3, ou niveau
équivalent atteint par I'expérience), vous disposez d’au moins 3 ans d’expérience
dans le réseau de distribution professionnel, idéalement complétée par une
expérience itinérante.

Les compétences et qualités attendues :

- Bonne aisance relationnelle et capacité d’écoute
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- Go(t pour le challenge et sens du résultat

- Organisation et autonomie dans la gestion du secteur

- Esprit d’équipe et partage d’informations avec les collegues
- Intérét pour les produits techniques et leur mise en oeuvre

Votre profil allie sens commercial, curiosité technique et constance dans I'effort.
Vous aimez le contact direct avec le client et savez construire une relation durable
fondée sur la confiance.
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