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commercial menuiserie F/H

Description

Vous serez responsable du développement commercial de I'entreprise. Vous serez
force de proposition et mettrez en ceuvre I'ensemble des actions de prospection, de
prescription et de vente. Vos principales missions consisteront a :

Mettre en ceuvre des plans de prospection : Capter de nouveaux clients via
trois canaux : prospection terrain, prospection téléphonique et réseaux
existants, tout en établissant un réseau d’architectes et maitres d’oeuvre.
Créer des partenariats : Etablir des relations avec des apporteurs d’affaires
pour élargir votre réseau.

Développer et fidéliser : Entretenir et faire croitre votre portefeuille de
clients.

Elaborer des projets : Travailler avec la clientéle pour identifier leurs
besoins, enjeux et contraintes.

Accompagnement et conseils : Proposer des solutions techniques adaptées
et personnalisées.

Promouvoir I'offre commerciale : Présenter et adapter I'offre en fonction des
attentes des clients.

Rédaction d’offres : Elaborer des devis et rédiger des offres de prix.
Négociation et vente : Conclure les ventes avec succes.

Suivi des commandes : Créer une relation de proximité avec vos
interlocuteurs pour un suivi efficace.

Collaboration technique : Travailler en étroite collaboration avec I'équipe
technique pour assurer la satisfaction client.

Veille concurrentielle : Garantir une veille sur le marché et identifier les
opportunités de développement.

Qualifications

Dipldme en commerce ou technique, avec une expérience réussie sur un poste
similaire dans le domaine de la menuiserie intérieure et une trés bonne
connaissance du monde architecte et maitrise d’oeuvre.

FJ RH

Actualités, débats, analyses, idées et polémiques
https://latribunelibre.com

Organisme employeur
FJ RH

Type de poste
Temps plein

Secteur
CONSEIL POUR LES AFFAIRES
ET AUTRES CONSEILS DE
GESTION

Lieu du poste
56260, VANNES, VANNES, France

Salaire de base
35000 € - Salaire de base
40000 €

Date de publication
24 octobre 2025 a 09:05

Valide jusqu’au
21.11.2025
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