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Ingénieur Commercial F/H Organisme employeur
ZOLLNER
Description
s — . . Type de poste
¢ Rattaché(e) a la direction commerciale, vous aurez la responsabilité de Temps plein
développer le marché francgais et d’entretenir des relations stratégiques
avec les clients du secteur. Vos responsabilités incluent notamment
D& . . N Secteur
:Développement stratégique du marché et lobbying ciblé INGENIERIE ETUDES
¢ Suivi et développement des relations avec les clients existants !
TECHNIQUES

(notamment grands comptes)

¢ Rédaction, présentation et suivi des offres commerciales

¢ Organisation et conduite de visites clients et rendez-vous de prospection

e Participation active a des salons professionnels, conférences et
événements sectoriels

¢ Gestion autonome de votre périmetre avec un haut degré de responsabilité

Lieu du poste
45338, VILLEMANDEUR,
VILLEMANDEUR, France

* Analyse des besoins clients, veille concurrentielle et benchmarking Salaire de base
stratégique 40000 € - Salaire de base
« Contribution a I'innovation produit (idées, études de faisabilité, analyses de 45000 €
rentabilité
Date de publication
Pour relever ces missions avec succeés, nous cherchons quelqu’un de 7 octobre 2025 a 19:07
mobile, prét a se déplacer en France comme a 'international, et disponible
pour intervenir ponctuellement de nuit sur les chantiers. Valide jusqu’au
06.11.2025

Qualifications

Vous maitrisez a la fois la technique et la communication ? Ce poste est fait pour
Vvous.

Ingénieur(e), vous justifiez de 3 ans d’expérience minimum dans un univers
exigeant (ferroviaire ou médical). Vous aimez les environnements techniques, les
normes de sécurité ne vous font pas peur, et vous savez évoluer en autonomie tout
en restant connecté(e) aux autres.

Ce qui fera la différence :

¢ Une posture professionnelle affirmée, un excellent relationnel et un vrai sens
de la persuasion

¢ La capacité a naviguer entre équipes, partenaires et clients avec agilité

¢ Une communication claire, a I'oral comme a I'écrit

¢ Un esprit structuré, capable de prioriser et d’anticiper

¢ Une expérience concréte en gestion de comptes-clés ou en développement
commercial

* A Taise dans un environnement interculturel (frangais courant + anglais ou
allemand B2 minimum)

e Prét(e) a représenter I'entreprise en salon ou en événement client

Déplacements a prévoir, vous serez parfois sur le terrain.
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Intéressé(e) ?

Merci de nous faire parvenir votre candidature qui sera traitée en toute
confidentialité !
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