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In/glénieur d'affaires / Business Manager Confirmé  organisme employeur
F MAGELLAN PARTNERS

Description Type de poste
o ) L o Temps plein

En tant gu’lngénieur d’affaires, vous collaborerez étroitement avec la Direction

Générale pour accroitre le chiffre d’affaires et la marge de I'entreprise, tant par Secteur

I’acquisition de nouveaux clients que par I'optimisation des comptes existants. CONSEIL EN SYSTEMES ET

. . ., i e . LOGICIELS INFORMATIQUES
Vous travaillerez également avec les associés responsables de I'activité conseil du

groupe Magellan Partners pour développer des synergies et renforcer I'activité .
Salesforce au sein des comptes du groupe. Lieu du poste

75109, PARIS 09, PARIS, France
Vos missions :

Date de publication

* Représenter Comforth Easyfront et Magellan Partners auprés des 9 octobre 2025 a 19:06
interlocuteurs clés des DSI et des directions métiers (Commercial,
Marketing, Service Client, etc.). Valide jusqu’au

¢ Promouvoir Comforth Easyfront aupres des DSI et des équipes digitales par 11.10.2025

I’organisation d’ateliers de retour d’expérience, des actions
communicationnelles et la présentation de nos offres.

* Elaborer des plans de comptes, analyser les organigrammes, identifier de
nouveaux interlocuteurs clés et prospecter de nouveaux clients.

* Identifier et qualifier des leads commerciaux, suivre la relation d’affaires et
apporter I'expertise de Comforth pour concrétiser les opportunités.

¢ Gérer la relation client a long terme en travaillant en proximité avec vos
clients et en développant les comptes existants avec les associés du groupe
Magellan Partners.

¢ Répondre aux appels d’offres, élaborer des propositions commerciales,
coordonner la remise des réponses et contribuer a la stratégie de
développement et a la relation client.

¢ Collaborer avec I'équipe pour préparer et présenter les soutenances,
participer aux négociations des offres et accompagner le processus de
contractualisation.

¢ Développer des relations étroites avec I'éditeur Salesforce et travailler en
synergie avec les équipes produits et commerciales de Salesforce.

Qualifications
Qualifications

¢ Dipldmé d’un bac+5 d’une université, d’'une école de commerce ou
d’ingénieur.

¢ Connaissance des technologies Salesforce avec un excellent niveau
d’anglais.

¢ En tant que Business Manager, justifie d’'une expérience commerciale
réussie de minimum 5 ans, de préférence dans la vente de prestations
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intellectuelles au sein d’'une société de services ou d’un cabinet de conseil.

¢ Bonne capacité d’analyse et de communication, permettant de s’épanouir
dans des environnements complexes (techniques, humains,
organisationnels) et de travailler avec des interlocuteurs de tout niveau, qu’il
s’agisse de DSI ou de maitrise d’ouvrage, en couvrant 'ensemble de la
chaine de valeur IT du client et en prenant en compte les enjeux métiers.

¢ Polyvalence, autonomie, organisation et rigueur, avec un bon sens des
priorités.

¢ Go(t pour les échanges au sein d’'une équipe sur un large périmétre et
excellent relationnel avec les collaborateurs et les clients.
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