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Technico-commercial automatisme et contrlle
industriel F/H

Description

En tant que Technico-commercial itinérant, vous étes en charge du développement
et de la fidélisation de votre portefeuille clients sur la technologie Automatisme et
sur la zone géographique de votre agence.

Vos missions sont les suivantes :

Analyser les besoins de vos prospects et clients afin de leur proposer une solution
technique adaptée a leurs besoins.

Réaliser des offres commerciales en collaboration avec les technico-commerciaux
externes dans le domaine de I'automatisme.

Assurer les relances de votre portefeuille d’affaires.

Identifier les donneurs d’ordre, suivre les projets et promouvoir nos solutions aupres
des clients.

Mener une veille du marché, tant sur les projets potentiels que sur les solutions
existantes.

Etablir le reporting auprés de la direction via la base CRM : visites, projets en cours,
chiffres d’affaires gagnés, progression de votre activité.

Assurer la suppléance technique des commerciaux sédentaires.

Vous travaillez en collaboration avec les technico-commerciaux sédentaires de

Organisme employeur
Valexane

Type de poste

Temps plein

Secteur

COMMERCE DE GROS
(COMMERCE
INTERENTREPRISES) DE
FOURNITURES ET

EQUIPEMENTS INDUSTRIELS
DIVERS

Lieu du poste
38185, GRENOBLE, GRENOBLE,
France

Salaire de base
45000 € - Salaire de base
55000 €

Date de publication
7 septembre 2024 a 17:02

Valide jusqu’au

I'agence et une équipe commerciale itinérante fortement implantée sur son marché 07.10.2024
local.

Vous pourrez vous appuyer sur un chef de produits et service communication

interne pour vous épauler dans vos actions commerciales.

Qualifications

Titulaire d’une formation initiale dans I'automatisme industriel et/ou contréle

process, vous avez une double compétence technique et commerciale.

Expert en automatisme industriel, vous étes reconnu pour votre capacité a aborder

des besoins techniques complexes, votre sens du relationnel et votre appétence

pour le commerce.

Votre parcours professionnel est probant et a été effectué chez un fabricant

industriel et/ou chez un distributeur de composants reconnu.

Ce poste, positionné en spécialiste au c6té d’'une équipe commerciale, nécessite

des qualités relationnelles forte, des capacités pédagogiques et un fort esprit

d’équipe.
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